
SEJA UM FRANQUEADO
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Porque ser franqueado? Nossa história

Nossa história começa em 1976 com o surgimento do conceito 
“fast food” no Brasil. Desde o início, nós do grupo Mister Sheik, 
apostamos na culinária árabe e por isso podemos nos orgulhar 
de ser os pioneiros quando o assunto é “comida árabe com sabor 
brasileiro”. 

Em 1991, o grupo se consolida como rede de alimentação e abre 
sua primeira loja com a marca Mister Sheik. Com a mesma 
qualidade dos produtos e atendimento.

Com uma equipe excepcional de profissionais qualificados, a 
Mister Sheik leva seu slogan muito à sério, fazendo “a melhor 
esfiha” nos quatro cantos do país. 

• Uso de marca testada e reconhecida no mercado.

• Participar de uma rede de franquia, aumenta o poder de
negociação junto aos principais fornecedores.

• Utilização do know-how, expertise e credibilidade da
franqueadora.

• Orientação e assistência na administração do negócio.

• Maior direcionamento nas vendas, apoio na gestão e
desenvolvimento de serviços pela rede.

As vantagens que o sistema de franchising têm que, abrir seu 
próprio negócio, não seja a melhor opção.



Porque ser um franqueado Mister Sheik?

A Mister Sheik está presente durante todo o 
processo: desde a escolha do ponto comercial 
até o gerenciamento da sua unidade.

Com a experiência de quem já realizou, durante 
anos, a instalção de diversas unidades, nós 
transferimos esse know how, por meio de um 
método rápido e altamente eficiente. 

Tudo para que você tome suas decisões 
de negócio com segurança e gerencie sua 
operação com as melhores práticas do mercado.

Assessoria para a 
escolha do ponto e nas 
negociações de compra 
ou locação do imóvel

Fornecimento 
de projetos para 
construção, decoração 
e montagem de loja

Apoio durante a execução 
das obras e orientação para 
a compra de equipamentos, 
móveis e utensílios

Marketing promocional 
para a inauguração da loja 
e suporte especializado 
para a inauguração

Treinamento para 
franqueados e 

funcionários

Produtos 
fornecidos 

pela cozinha 
central

Equipe de visitas 
periódicas para 

supervisão e apoio 
operacional ao 

franqueado

Propaganda 
cooperada 
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Perfil de mercado

A Mister Sheik é uma marca com reconhecimento nacional 
sobretudo pelas classes D/E, C, B e A. Trata-se 
da maior fatia do mercado no país, e um publico que preza 
qualidade e status do produto que está consumindo. 

Além disso, esses grupos já incorporam à sua cultura o hábito 
da alimentação fora de casa – o que aumenta ainda mais o 
índice de consumo do fast food. 

Classe

A R$ 14.695,00+

R$ 1.957,00 a R$ 4.720,00C
até R$ 1.113,00D/E

R$ 4.720,00 a R$ 14.695,00B

Renda Familiar

Fontes: Secretaria de Assuntos Estratégicos (SAE) e livro  
"Estratificação Socioeconômica e Consumo no Brasil"

Atualizado em Janeiro de 2017



Definição do Projeto

MS SHOPPING - praça de alimentação

  

MS EXPRESS – praça com grande fluxo

MS CAFÉ - institucional

 

MS RUA – via com fluxo de transeuntes, automóveis e coletivos públicos

 

MS CONTAINER – praça com grande fluxo

Área de atuação: FAST-FOOD
Modelo de Negócio: CORREDOR SHOPPING / RUA
Taxa de franquia: R$ 60.000,00
Investimento Total: A PARTIR DE R$ 250 MIL
Capital de giro: R$ 35 mil
Royalties: 5% DO FATURAMENTO
Taxa de publicidade: 2% DO FATURAMENTO
Área média da unidade: 20M2
Nº de funcionários: MÍNIMO 6
Meta de Lucratividade: 15%

Área de atuação: FAST-FOOD
Modelo de Negócio: CAFÉ
Taxa de franquia: R$ 40.000,00
Investimento Total: A PARTIR DE R$ 180 MIL 
Capital de giro: R$ 15 mil
Royalties: 5% DO FATURAMENTO
Taxa de publicidade: 2% DO FATURAMENTO
Área média da unidade: 20 M2
Nº de funcionários: MÍNIMO 6
Meta de Lucratividade: 15%

Área de atuação: FAST-FOOD
Modelo de Negócio: CONTAINER
Taxa de franquia: R$ 40.000,00
Investimento Total: A PARTIR DE R$ 150 MIL
Capital de giro: R$ 15 mil
Royalties: 5% DO FATURAMENTO
Taxa de publicidade: 2% DO FATURAMENTO
Área média da unidade: 40’’(PÉS)
Nº de funcionários: MÍNIMO 6
Meta de Lucratividade: 15%

Área de atuação: FAST-FOOD
Modelo de Negócio: RESTAURANTE E DRIVE THRU
Taxa de franquia: R$ 80.000,00
Investimento Total: A PARTIR DE R$ 650 MIL 
Capital de giro: R$ 150 mil
Royalties: 5% DO FATURAMENTO
Taxa de publicidade: 2% DO FATURAMENTO 
Área média da unidade: A PARTIR DE 150M2
Nº de funcionários: MÍNIMO 20
Meta de Lucratividade: 15%

Área de atuação: FAST-FOOD
Modelo de Negócio: GALERIA EM PRAÇA DE ALIMENTAÇÃO
Taxa de franquia: R$ 70.000,00
Investimento Total: A PARTIR DE R$ 500 MIL
Capital de giro: R$ 50 mil
Royalties: 5% DO FATURAMENTO
Taxa de publicidade: 2% DO FATURAMENTO
Área média da unidade: 30 M2 À 60M2
Nº de funcionários: MÍNIMO 8
Meta de Lucratividade: 15%



Diferencial dos nossos produtos

A cozinha industrial da Central Mister Sheik 
possui uma equipe nutricional e técnica dedicada 
a controlar os padrões de qualidade exigidos pela 
marca. E isso se aplica na fabricação de recheios, 
massas, pães, entre outros produtos. 

Esse time de especialistas também é responsável 
pela elaboração do receituário dos produtos 
manipulados nas lojas, bem como pelo 
desenvolvimento de novos produtos. 

Nosso Cardápio

Esfihas
Beiruths
Pastéis
Kibes

Pizzas
Espetinho
Porções

Pratos Árabe

Pratos Executivos

Buffet
Churrasco
Saladas
Saladas Árabe

Sobremesas
Sobremesas Árabe

Bebidas Diversas



Nossa variedade de produtos

Mais de

de itens vendidos ao ano
50 milhões



Faça parte desta família Um crescimento que depende 
de você!

A Mister Sheik recebe os novos candidatos 
de braços abertos para que este, faça parte da 

nossa família, que valoriza sua marca com a 
responsabilidade de quem fez e sempre faz  

A Melhor Esfiha.

Ser um Sr. Sheik, além de ser um ótimo negócio, é 
também sinônimo de excelência em culinária árabe.

A Mister Sheik cresce por meio de objetivos a longo 
prazo. O nosso propósito é o de gerar sustentabilidade para 
esse crescimento. Este é o conceito de franqueadora que 
respeita seus franqueados e consumidores.

A expectativa do mercado em relação ao sucesso da rede 
tem que crescer em paralelo à ampliação da rede. 

Os valores de quando ir, onde ir e de que forma chegar 
devem ser integrados à sua expectativa  de fazer parte da 
Mister Sheik. 

A união do grupo por um mesmo propósito é inteiramente 
necessária para o sucesso de todos. A responsabilidade de 
desenhar e direcionar é da franqueadora, a de analisar e 
executar é do franqueado.



Pequenas AÇÕES
podem transformar

VIDAS

FAZENDO O

BEM!
2017

2016



(11) 97790-7575
contato@swnegocios.com.br

http://www.swnegocios.com.br
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